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Unternehmenstransaktionen in der Krise

Wir beraten mittelstandische Unternehmer / Unternehmen, Konzerne, Finanzierer, Treuhander sowie (vorldufige)
Insolvenzverwalter bei der Planung und Umsetzung von erfolgreichen Transaktionen aus der Krise.

Wir schaffen Handlungssicherheit durch einen hdufig flankierend zur operativen und finanziellen Restrukturierung
durchgefiihrten M&A Prozess zur Generierung von Liquiditat fiir die Unternehmenssanierung, eine mdgliche
(Teil)Ablésung von Finanzierern sowie der Befriedigung weiterer Stakeholder.

Mit einer aufgrund unserer Transaktionserfahrung und Industrieexpertise in den Sektoren Handel und Konsumgditer
deutlich beschleunigten Investorenansprache setzen wir fir unsere Mandanten in komplexen Krisensituationen ,Fast-
track” M&A Prozesse mit dem Ziel des Unternehmenserhalts um.

Der kritische Faktor ist Zeit.

Wir bieten lhnen: Nehmen Sie jetzt unverbindlich Kontakt auf:
Vorinsolvenzliche Sanierung
Distressed M&A/Carve-Outs Jurgen Schwarz @

P H I K U
Finanzielle Restrukturierung (Neue Kapitalstruktur, artner Handel und Konsumgiiter

Covenant Waiver, Covenant Reset etc.)
01 +49177 4132 91

In Insolvenz

Beratung im Zusammenhang mit Eigenverwaltungs-,
Schutzschirm- und Regelverfahren

Dual-track M&A/Fast-track M&A

X | juergen.schwarz@capitalmind.com

Auf den folgenden Seiten finden Sie 6 ausgewdhlte Fallstudien aus dem Bereich Handel und Konsumgiter
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E-Commerce Reife

finanziellen-Restruk
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i Das Unternehmen:
mit dem Das Unternehmen ist einer der
: fuhrenden E-Commerce Reifenhandler
in Europa

Aufgabe: f |
Globale Ansprache relevanter strategischer und Finanzinvesto
Ziel der Einwerbung von Eigen- und/oder Fremdkapital sowie
Verauferung von nicht zum Kerngeschaft gehdrenden :
Tochtergesellschaften/Teilbereichen

Status:
Laufendes Projekt
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Aufgabe:

Internationale Ansprache ausgewdhlter Partner im Rahmen der Kapital-
einwerbung sowie Beratung des Hauptgesellschafters.und des Managements
bezlglich einer zukunftsfahigen Finanzierungsstruktur

Ergebnis:
Owner/Management Buy-Out und Refinanzierung als wichtige Bausteine fur
die internationale Wachstumsstrategie der Gesellschaft

Das Unternehmen:

van Laack ist ein fuhrender deutscher
Premium-Hemdenhersteller mit tiber
135 Jahren Tradition und starker
internationaler Prasenz

van Jaack,




Beratung der Deutsehen.Post AG bel der
Verduferung des vertustbringenden
Tochterunternehmens AIIyouneed Fresh

Aufgabe: Das Unternehmen:

Internationale Sondierung mit Fokus auf strategische Kaufer im stationaren Allyouneed Fresh gehdért mit mehr als

und Online-Lebensmittelhandel 22.000 angebotenen Produkten und
einem Umsatz von ca. €30 Mio. (2017)

Ergebnis: zu Deutschlands Top-5-Online-

Verauferung an einen borsennotierten E-Commerce Konzern mit Aktivitaten Lebensmittelhdandlern

im Bereich Online-Lebensmittelhandel unterstitzt die Deutsche Post AG bei é\ol&

der Fokussierung auf ihr Kerngeschaft ks
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Aufgabe:

Identifizierung und Ansprache internationaler Strategen und Finanz-
investoren. Beratung der Calida Holding beim Verkauf von Oxbow in
einem von der COVID Pandemie gekennzeichneten Marktumfeld

Ergebnis:
Der Carve-Out ist fur die Calida Holding AG ein wichtiger Schritt hin zur
Fokussierung auf ihr Kerngeschaft im Lingerie- und Outdoor-Bereich
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Das Unternehmen:

Oxbow ist seit der Grindung in 1985 eine
ikonische Marke fir Surfbekleidung.
2019 erzielte Oxbow einen Umsatz von
ca. €30 Mio.
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Aufgabe: P
Verauferung der nicht zum Kerngeschaft gehdrenden Pieroth Retail GmbH
(stationdrer und Online-Weinhandel) im Rahmen der Restrukturierung des
gerngeschafts der Pieroth Wein AG durch ein Schutzschirmverfahren

g
Ergebnis:™ ¥
Der Verkauf an eir enden europdischen Hersteller von hochwertigem
Sekt und Perlwein mit aten im stationdren und Online-Weinhandel
unterstiutzt Pieroth beim erfolgreichen Abschluss des Schutzschirm-
verfahrens flr das Kerngeschaft

der Plé@ Wein AG im
chutzschirm

Das Unternehmen:

Pieroth Retail GmbH ist einer der
fihrenden Multichannel-Weinhandler
Deutschlands mit einem preisgekronten
Online-Shop (www.vino24.de) und 18
Geschaften (,,Vino" Weinmarkte)

Vino

Meine Weine.
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Aufgabe: Das Unternehmen:
Internationale Ansprache von Strategen und Finanzinvestoren zur AWG ist ein 1969 gegriindetes
Verdauperung des Unternehmens unter Einbeziehung der Interessen Textileinzelhandelsunternehmen mit
aller Stakeholder ca. 300 Filialen und einem Umsatz

von uber €250 Mio. (2018)
Ergebnis:

Einholung qualifizierter Angebote von relevanten Interessenten innerhalb
weniger Wochen als Grundlage fir den Entscheidungsprozess der Glaubiger
sowie des Gesellschafters

stalmind




Jurgen Schwarz

Nach langjahriger Tatigkeit als Unternehmer leitet JUrgen als Partner das deutsche M&A Handel und

Konsumguter Geschaft von Capitalmind

Langjédhriger Co-Head der deutschen Deloitte M&A Consumer Practice

Jirgen ist seit mehr als 20 Jahren als Grinder und Unternehmer im Handelsumfeld und in der internationalen
M&A-Beratung aktiv, zu seinen Stationen gehoren u.a.:

Griinder/ Unternehmer (OUTFITTER GmbH, ALPHA INDUSTRIES Europe GmbH, TOMSTER USA Inc.)

Griindung einer M&A Boutique

Ausgewahlte Referenzen

Er verflgt Uber profunde Expertise im , Distressed” M&A-Umfeld, mit Fokus auf Verkaufsprozesse und Kapitalsuche in
insolvenznahen Situationen und im Rahmen von Insolvenzverfahren

Jirgen ist Teil des international integrierten Retail & Consumer-Teams von Capitalmind, Investec und Regions Bank

PIEPENBURG - GERLING DR.RINGSTMEIER & KOLLEGEN Z \f Q -
RECHTSANWALTE ——— nsirsrabwickong | Rhusewite =4 PIEROTH Deutsche Post van aac% THE CARLYLE GROUP
verkauft verkauft FEEL THE AIDE . verkauft verkauft verkauft

Kauft i Beratung im ! . = :
Strauss Serutaatpi Rahmen eines Pleroth Retall Allyouneed Eigenttimer und B Benet
INNGVATON chutzschirm Schutzschirm- m SUPERMARKT Management Younever i slone.
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verfahrens Sehloss Buy-Out 21
Miihleck Family Office General Z Equity | | orus Buscek s scnuses Wachenheim A DELTICOM[Z TS
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Starke transkontinentale Partnerschaft

Mit Dealflow, Sektorkenntnis und Kontakten Uber Grenzen hinweg erzielen wir die besten Ergebnisse fur Sie

Unsere Partnerschaft in Zahlen Unsere internationale Prasenz

Capitalmind in Zahlen

€10-500 Mio. Umsatz 1999 Gegriindet
Fokus Mittelstand Im Eigentum der Partner
50+ 65+
Transaktionen europaweit p.a. Spezialisten
60% 6
,Cross-border"” Transaktionen Biros in Nordeuropa

Investec & Regions in Zahlen

150 310 8
Transaktionen p.a. Spezialisten Biros weltweit
Unsere Services Unsere Sektoren
sk - p @ @
Mergers & . . Restrukturierung Retail / Food / Business )
Acquisitions Finanzierungen & Turnaround Consumer Agro Services Healthcare Industrials ™T
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Ausgewdhlte Publikationen
RegelmafBige Sektor-Insights und Reports

Handel und Konsumagtiter

INSIGHT T

D ENTWI
SICH ZUM SERlEWA

RESEARCH

7

FLEISCHVE;BARBEITUNG
SEKTOR- UND-M&A-REPORT

Y
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Restrukturierung

0

INSIGHT

SANIERUNGMITHIEFEEINES
M&A-PROZESSES

ALS LOSUNG FUR COVIDH\?
LIQUIDITATSENGPASSE ‘v,

INSIGHT

PROAKTIV RESTRUKTURIEREN,
WERTE ERHALTEN

INSIGHT

SALE & LEASE BACK ALS
FINANZIERUNGSALTERNATIVE
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& capitalmind BEYOND TRANSACTIONS

Capitalmind GmbH
Sonnenberger Strape 16
65193 Wiesbaden

Jurgen Schwarz
Partner Handel und Konsumguter
Telefon +49 177 413 2911
juergen.schwarz@capitalmind.com

lerung von

hat Capitalmind mehr als
nsaktionen in Europa, Asien und Amerika
ektoren abgeschlossen:

rat mittelstandische

nehmer / Unter . | Fir .

hander sowie (vorldufige) Insolvenzverwalter bei
anung und Um ng v rfolgreichen

apitalmind.com
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